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	案例研究
	BLC携手TMF Group为可扩展增长奠定基础， 协助其做好结构性准备，以实现可扩展、符合投资者标准的增长
	TMF Group助力BLC Lending为可扩展增长奠定基础
	关于BLC
	客户面临的挑战
	BLC是美国一家成熟的直接贷款机构，专注于商业房地产的购买和再融资交易。2017年，他们推出了自己的房地产基金。这家最初由家族经营的小型精品基金机构，经过快速发展，目前管理资产已达3.5亿美元，完成交易额超过8亿美元。然而，这种快速增长——加上BLC成为规模更大、效率更高的机构基金的愿景——很快超出了其内部运营能力范围。
	BLC意识到需优化商业模式以提升业务容量，但必须在不牺牲其家族文化和运营原则的前提下完成。“BLC的每位成员都拥有银行、贷款或信贷背景。”BLC首席运营官Freddie Mills表示，“我们不像华尔街的金融人士，基于数学模型决定创立基金。我们都亲自投资了这只基金，这正是我们与其他基金的不同之处。”
	挑战在于寻找志同道合的合作伙伴，协助其做好结构性准备，以实现可扩展、符合投资者标准的增长。
	在与TMF Group合作之前，BLC的贷款与基金行政管理均由内部团队负责，其体系设计未能满足大型投资者的需求。而且这项工作耗时较多。“我们一直忙于业务之中，却无暇谋划业务之上。”BLC总裁兼首席贷款官David Manser表示，“我们需要从繁复的日常事务中解放出来。”
	为了在不建立昂贵的内部后台职能的情况下实现增长，BLC需要既理解其核心价值观，又能设计可扩展运营模式、提供合适技术并高效管理行政流程的合作伙伴。在考察了市面上多家机构后，BLC最终选择了TMF Group。


	解决方案
	合作建立后，初期重点放在战略规划上——包括运营设计、技术赋能以及贷款管理服务（已于2026年3月推出）所需的结构设计。此外，BLC计划于第一季度末推出一只新基金，并将使用TMF Group的基金行政管理服务。
	合作之初，TMF Group提供了咨询支持：评估BLC贷款业务的配置情况，梳理机构化运营模式的需求，并确定可外包且可扩展的新基金结构。
	对于BLC而言，合作启动顺利，而TMF Group的行业知识和对客户关系的重视，是双方合作进一步深化的关键。“尽管TMF Group是一家大型企业，但所有高层领导都抽空前来与我们见面，并认真了解我们的业务。”David说道，“我们的文化观相同——这不仅是生意，更是情谊。”
	TMF Group帮助BLC建立了清晰的服务水平协议（SLA）和管控机制，使其能够在不增加内部人员的情况下从容扩展业务。随着业务增长，各项服务将分阶段逐步启用。
	通过整合TMF的系统与专业知识，BLC现可将所有行政流程外包，从而提升运营效率。未来，TMF Group将通过一系列服务为BLC带来丰富增长机遇，同时协助其克服发展过程中遇到的挑战。“这不仅仅是节省时间、打造高效商业模式。更是拥有一支团队为你掌舵，助你从更宏观的视角思考，并获得意见和建议。”Freddie说道，“这对我们帮助很大。”
	TMF Group善于变通。他们理解我们的现状与愿景，而许多其他机构却试图让我们适应他们的产品，而非让产品适应我们的需求。

	我们让世界化繁为简
	关于TMF Group
	我们在全球87个司法管辖区设有125家办事处，拥有超过13,000名员工。他们都秉持相同的服务与安全高标准，为客户提供最需要的本地专业知识。我们所涉足的司法管辖区贡献了全球国内生产总值（GDP）的92%以及外国直接投资（FDI）流入的95%。
	I欲了解更多信息？  立即联系
	联系我们！
	立即咨询



